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Vil du udvikle dig inden for salg, arbejde med nogle af Nordens mest interessante
erhvervsprofiler og samtidig have mulighed for at skabe en attraktiv indtjening?
Hos JUC søger vi en ambitiøs Sales Consultant til vores nordiske salgsafdeling på
Axelborg midt i København. Du bliver en del af et socialt og resultatorienteret salgsteam,
hvor der er højt tempo, store ambitioner og plads til at have det sjovt undervejs.
Du får en grundig onboarding, løbende salgstræning og de værktøjer, du skal bruge for at
lykkes. Til gengæld forventer vi, at du har drive, tager ansvar og motiveres af at skabe
resultater.
Det får du hos JUC
Omfattende onboarding
Du bliver klædt grundigt på til rollen fra dag ét og får løbende sparring fra erfarne
kolleger og ledere.

•

Attraktiv løn og provision
Vi tilbyder en konkurrencedygtig fastløn kombineret med en attraktiv provisionsordning,
hvor dine resultater kan mærkes på lønsedlen.

•

Salgstræning og udvikling
Du får løbende salgstræning og personlig coaching, så du kan udvikle både dine
salgskompetencer og din karriere.

•

En arbejdsplads midt i København
Du arbejder på Axelborg lige over for Tivoli og få minutters gang fra Hovedbanegården,
inklusive adgang til vores store tagterrasse med udsigt over byen.

•

Et socialt miljø med masser af energi
Fredagsbar, firmafester, salgskonkurrencer, vinsmagning, bowling og andre
medarbejderarrangementer er en fast del af livet hos JUC.

•

Gourmetmad og gode medarbejderfordele
Vores in-house gourmetkok sørger for frokost, og du får adgang til forskellige
medarbejderrabatter og personalegoder.

•

Din nye rolle
Som Sales Consultant kommer du i direkte dialog med ledere, advokater, jurister og
andre profiler fra toppen af det nordiske erhvervsliv.
Din opgave er at forstå kundernes behov og matche dem med JUC's professionelle
netværksgrupper. Salget foregår primært via telefon, og du får ansvar for hele dialogen
fra den første kontakt til det afsluttende salg.
Du kommer blandt andet til at:
Arbejde med opsøgende salg til B2B-kunder •
Gennemføre behovsafdækning og rådgivende salgsdialoger •
Præsentere og sælge JUC's professionelle netværksgrupper •
Opbygge relationer til beslutningstagere i det nordiske erhvervsliv •
Arbejde målrettet med egne salgsresultater og løbende udvikling •

Dit fremtidige team
Du bliver en del af et ambitiøst salgsteam i en virksomhed i vækst. Vi arbejder på tværs
af flere europæiske markeder, og på hovedkontoret i København møder du kolleger med
forskellige baggrunde, erfaringer og kompetencer.
Fælles for teamet er lysten til at præstere, udvikle sig og hjælpe hinanden med at blive
bedre. Der er klare mål, men også stor frihed og ansvar for, hvordan du når dem.
“Den oplæringsperiode, jeg havde, var super omfattende og gav mig den værktøjskasse,
der skulle til for at håndtere opgaven på egen hånd. Udviklingsmulighederne har været



virkelig gode, og efter blot syv måneder fik jeg min forfremmelse. Man kan mærke, at
JUC belønner hårdt arbejde både personligt og materielt.”
Sylvester, Senior Sales Executive hos JUC
Din profil
Vi leder efter dig, der:
Har erfaring med opsøgende salg og trives med telefonen som dit vigtigste værktøj •
Har højt drive og motiveres af mål og resultater•
Er god til at skabe dialog, stille de rigtige spørgsmål og afdække kundens behov •
Kan præsentere et kvalitetsprodukt professionelt og overbevisende •
Behersker dansk, norsk eller svensk flydende, både mundtligt og skriftligt •
Har lyst til at lære, udvikle dig og blive endnu bedre til salg •

Hvem er JUC?
JUC blev etableret i 2001 og er i dag Skandinaviens førende udbyder af kurser, netværk
og konferencer målrettet blandt andre advokater, jurister og revisorer. Vi er
repræsenteret i Danmark, Norge, Sverige, Tyskland, Holland, Belgien og Spanien.
Klar til din næste salgsudfordring?
Vi vækster og afholder derfor samtaler løbende. Send os din ansøgning og CV. Vi glæder
os til at høre fra dig.
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